
​Ekaant App: A Smart Solution for the Modern Library​

​We are building a business around a new kind of library that has emerged in North India—a quiet,​

​focused space for students and professionals. Our app is a complete digital solution that transforms​

​these manual, chaotic businesses into smart, profitable operations.​

​The problem we are solving is a lack of control and a massive amount of hidden revenue. Library​

​owners are managing their entire business with registers, spreadsheets, and manual tracking. This​

​leads to frustrated students, lost income from empty seats, and legal risks because they can't​

​properly verify and track who is using their Wi-Fi.​

​Our app is a digital assistant that turns these pain points into profits. It offers a suite of features that​

​automate the entire operation and make the business smarter and safer. The core of our solution is​

​not just management; it's about making money that was previously left on the table.​

​The app’s key features and value proposition:​

​●​ ​Turn Empty Seats into Cash:​​The app tracks real-time​​attendance. If a student is absent, the​

​system automatically makes their seat available for a "spot booking," allowing the owner to​

​earn revenue from every single seat, every single hour.​

​●​ ​Create New Revenue Streams:​​We are introducing a waiting​​list and on-demand hourly​

​bookings, which unlocks an entirely new income source that was impossible to manage​

​manually.​

​●​ ​Provide Peace of Mind:​​The app handles all student​​ID verification and links their usage to​

​their profile. This protects the library owner from legal trouble related to cybercrimes on their​

​Wi-Fi network, ensuring legal compliance and security.​

​●​ ​Simplify Operations:​​The app automates everything​​from seat allotments and payments to​

​financial tracking and maintenance tickets, freeing the owner to focus on growing their​

​business instead of managing day-to-day chaos.​

​In short, we're not just selling software; we're selling a promise of more revenue, less risk, and a​

​business that runs itself.​

​Estimated Monthly Cost for Us (as Developers)​

​To build and maintain this product, we are looking at a significant initial investment followed by​

​consistent operational expenses.​

​●​ ​Initial Capital Investment (One-time):​​We estimate​​the cost to build the first version of the​

​app and its backend systems will be in the range of​​₹13 lakh to ₹27 lakh​​.​

​●​ ​Ongoing Monthly Operating Expenses:​​Once the app is​​live, we will have a monthly burn​

​rate to cover salaries for a small development and sales team, cloud hosting fees, and​

​marketing. We estimate this cost to be at least​​₹4.2​​lakh to ₹7.2 lakh​​per month.​



​A Pitch for the Library Owner​

​(Imagine you are standing in a library, talking directly to the owner, starting with a handshake.)​

​Namaste, sir. I understand you've built a great place here. A place of learning, a place of peace. But let me ask​

​you, is it truly a place of peace for​​you​​? Do you​​sleep well at night knowing what goes on here when you're not​

​around?​

​Let's be frank. Your business is running on two powerful forces:​​Fear​​and​​Greed​​. We want to address both.​

​Section 1: The Hidden Problems You Don't See​

​You see your library as an asset. But right now, it's also a liability. You're losing money and risking your​

​reputation every single day. Let's talk about the problems.​

​●​ ​The Fear of the Unknown (Legal & Reputational Risk):​​Your biggest asset is your Wi-Fi, but it's also​

​your biggest risk. Under Indian law, if a cybercrime is committed from your IP address—be it online​

​fraud, identity theft, or even worse—the police will not come knocking on the student’s door. They will​

​come to​​your​​door. Without a system for student verification​​and usage logs, you have no way to prove​

​who used your network and when. Your name, your reputation, and your business's future are on the​

​line.​

​●​ ​The Fear of Lost Control (Operational Chaos):​​You​​have a good handle on your business, but how​

​much of your day is wasted on manual work?​

​○​ ​The Misuse of Time:​​A student pays for 4 hours but​​sits for 6. You lose money every single​

​time. How do you track this without constant oversight?​

​○​ ​The Verification Headache:​​A new student joins. You​​have to manually collect their ID,​

​photocopy it, and file it. This is a time-consuming, insecure process with no verification of​

​authenticity.​

​○​ ​The Maintenance Maze:​​Wi-Fi is down, the AC is not​​working, Drinking water is not refilled.​

​Your students are frustrated, but you have no system to track complaints or expenses, making it​

​impossible to hold people accountable.​

​●​ ​The Greed of Missed Opportunity (Lost Revenue):​​You're​​leaving money on the table.​

​○​ ​The Waiting List Void:​​Your library is full. You turn​​away new students and walk-ins. You don't​

​know that three of your paid students are absent today. That's money lost.​

​○​ ​The "Unaccounted for" Seat:​​When a seat is unexpectedly​​vacant, you have no way to find a​

​replacement student and earn revenue from that empty chair on an hourly basis.​

​Section 2: Our Proposed Solution​

​We have built a single, powerful app that takes all these fears and frustrations and turns them into​

​opportunities for profit and peace of mind. Our app is a complete management system for your self-study​

​library.​

​●​ ​Digital Identity & Legal Compliance:​​Our app provides​​a secure, digital onboarding system. New​

​students upload their ID, which is instantly verified. They digitally sign a declaration confirming they will​

​not misuse your resources. Their usage is logged against their profile, giving you a full, legally sound​

​record for your peace of mind.​

​●​ ​The Dynamic Allotment System:​​The app handles all​​seat allotments. Students can book their slots​

​for the month. Our smart attendance feature tracks their check-in and check-out. If a student is absent,​

​the seat is automatically made available for a walk-in or a student on the waiting list.​

​●​ ​The Revenue Booster:​​The app introduces two powerful​​features:​

​○​ ​The Waiting List:​​When your library is full, the app​​automatically enrolls new inquiries onto a​

​waiting list.​



​○​ ​Spot Bookings:​​When a seat becomes available, the app instantly notifies students on the​

​waiting list. They can book the vacant seat on a flexible, hourly basis. You make money on​

​every single seat, every single hour.​

​●​ ​Comprehensive Management:​​The app also includes:​

​○​ ​Finance Tracking:​​A simple dashboard shows you real-time​​income versus expenses. You can​

​see your exact profit without any extra effort.​

​○​ ​Maintenance Ticketing:​​Students can log issues like​​"AC not working," and you can track the​

​status and associated expenses.​

​Section 3: How This Will Help Your Business​

​Let’s get to the core of it: how will this app help you make more money and worry less?​

​●​ ​Boost Your Revenue by at Least 4X Our Fee:​​Our research​​shows that a single vacant seat, when​

​monetized, can generate enough revenue to cover our fee for an entire month. Our app could generate​

​8 to 10 times the revenue we charge you, turning your hidden losses into real profits.​

​●​ ​Peace of Mind & Legal Protection:​​You will have a​​verifiable, legally compliant record of every single​

​person who uses your Wi-Fi. No more fear of police inquiries or legal trouble due to a student's online​

​activity.​

​●​ ​Total Control & Zero Effort:​​You will have complete,​​real-time control over your library from your​

​phone. No more manual registers, no more fighting over seats, and no more unverified tenants.​

​●​ ​Automate Your Way to Profit:​​You can now focus on​​growing your business, not managing it. Our app​

​does the hard work for you, ensuring every seat is a revenue-generating asset, all while keeping your​

​business secure.​

​We offer different plans based on your library's size, but our goal is the same for every client: to make you​

​money, and give you back your peace of mind.​



​Revised Pitch Elements:​

​1. Emphasizing the "Try and Test" aspect:​

​●​ ​Integration Point:​​After introducing the solution​​or at the very end when discussing plans.​

​●​ ​Proposed Text:​

​○​ ​(After explaining features): "We understand that seeing is believing. That's why we're offering a​

​free trial period​​for you to experience the transformation​​firsthand. See how easily you gain​

​control, how your revenue streams open up, and how much peace of mind you achieve, all​

​without any upfront commitment."​

​○​ ​(At the end, discussing plans): "We offer different plans based on your library's size, but our​

​goal is the same for every client: to make you money, and give you back your peace of mind.​

​Why not​​try it for free​​and see the difference for​​yourself? You have nothing to lose and​

​significant gains to make."​

​2. Refining the "Boost Your Revenue" section with a concrete example and updated wording:​

​●​ ​Original Section 3: How This Will Help Your Business​

​●​ ​Proposed Text for "Boost Your Revenue" point:​

​○​ ​Boost Your Revenue and See Tangible Returns:​​Our research​​shows that even a single​

​vacant seat, when monetized effectively through spot bookings, can generate enough revenue​

​to cover our fee for an entire month. Imagine, if you have just two or three such instances daily,​

​the app could easily generate revenue that's​​at least​​4 times our monthly fee​​, consistently​

​turning your hidden losses into real profits.​

​○​ ​Example Integration:​​"Let's put it simply: If our​​app helps you fill just one previously empty​

​seat for a few hours each day, that alone could often cover our service fee. Any additional​

​bookings, or the increased efficiency and security you gain, go directly into your pocket. You're​

​not just buying software; you're investing in a smarter, more profitable future for your library."​

​○​ ​Explanation of 10-20% growth idea (for internal understanding, not direct pitch):​​While​

​the pitch states "at least 4x our fee," the internal goal is to show the owner how they can get a​

​larger percentage of overall growth from the app. The "single vacant seat" example helps to​

​make this tangible and relatable, showing that even small changes add up significantly. The app​

​aims to capture 10-20% of previously lost or uncaptured revenue, which for the owner,​

​translates to a substantial increase in their bottom line.​

​3. Enhancing the "Greed of Missed Opportunity" with a relatable scenario:​

​●​ ​Original "The Greed of Missed Opportunity (Lost Revenue):"​

​●​ ​Proposed Text for "The Waiting List Void" and "The 'Unaccounted for' Seat":​

​○​ ​The Waiting List Void:​​Your library is full, and you're​​turning away new students. What if I told​

​you that, right now, three of your paid students might be absent? That's not just three empty​

​chairs; that's​​lost income​​that could have been yours.​​Our app turns those turn-aways into a​

​valuable waiting list, ready to fill those spots.​

​○​ ​The "Unaccounted for" Seat:​​When a student leaves​​early or doesn't show up, that seat sits​

​empty. You've already paid for the space, the electricity, the AC. That empty chair is costing you​

​money. Our app proactively finds a replacement student, allowing you to earn revenue from​

​every single seat, every single hour.​

​Key Strengths of the Existing Pitch to Retain:​

​●​ ​Addresses Fear and Greed:​​This is a powerful psychological​​framework and should be maintained.​

​●​ ​Problem-Solution Structure:​​Clearly identifies pain​​points before offering the app as a comprehensive​

​solution.​

​●​ ​Focus on Specific Features and Benefits:​​Links features​​directly to how they solve problems and​

​generate profit/peace of mind.​



​●​ ​Direct and Engaging Language:​​The "Imagine you are standing in a library..." approach is effective.​

​By integrating these suggestions, the pitch becomes even more compelling, offering a clear path to profitability​

​and peace of mind, backed by a strong call to action to experience the benefits directly through a free trial.​



​एकांत ऐप: आधुनिक लाइब्रेरी के  लिए एक स्मार्ट समाधान​

​हम उत्तरी भारत में उभरी एक नई प्रकार की लाइब्रेरी के  इर्द-गिर्द एक व्यवसाय बना रहे हैं—छात्रों और पेशेवरों के  लिए एक शांत,​

​कें द्रित जगह। हमारा ऐप एक संपूर्ण डिजिटल समाधान है जो इन मैन्युअल, अराजक व्यवसायों को स्मार्ट, लाभदायक संचालन में​
​बदल देता है।​

​हम जिस समस्या का समाधान कर रहे हैं वह है नियंत्रण की कमी और बड़ी मात्रा में छिपा हुआ राजस्व। लाइब्रेरी मालिक अपने पूरे​
​व्यवसाय को रजिस्टर, स्प्रेडशीट और मैन्युअल ट्रैकिंग के  साथ प्रबंधित कर रहे हैं। इससे छात्रों में निराशा, खाली सीटों से आय का​
​नुकसान, और कानूनी जोखिम होते हैं क्योंकि वे अपने वाई-फाई का उपयोग कौन कर रहा है, इसकी ठीक से पुष्टि और ट्रैक नहीं​
​कर सकते।​

​हमारा ऐप एक डिजिटल सहायक है जो इन दर्द बिंदुओं को लाभ में बदल देता है। यह सुविधाओं का एक सूट प्रदान करता है जो​
​पूरे संचालन को स्वचालित करता है और व्यवसाय को अधिक स्मार्ट और सुरक्षित बनाता है। हमारे समाधान का मूल के वल प्रबंधन​

​नहीं है; यह उस पैसे को बनाने के  बारे में है जो पहले मेज पर पड़ा था।​

​ऐप की मुख्य विशेषताएं और मूल्य प्रस्ताव:​

​●​ ​खाली सीटों को नकदी में  बदलें :​​ऐप वास्तविक समय की उपस्थिति​​को ट्रैक करता है। यदि कोई छात्र अनुपस्थित है, तो​
​सिस्टम स्वचालित रूप से उनकी सीट को "स्पॉट बुकिंग" के  लिए उपलब्ध कराता है, जिससे मालिक को हर एक सीट, हर​
​एक घंटे से राजस्व कमाने की अनुमति मिलती है।​

​●​ ​नए राजस्व स्रोत बनाएं:​​हम एक प्रतीक्षा सूची और ऑन-डिमांड​​प्रति घंटा बुकिंग पेश कर रहे हैं, जो आय का एक पूरी​
​तरह से नया स्रोत खोलता है जिसे मैन्युअल रूप से प्रबंधित करना असंभव था।​

​●​ ​मानसिक शांति प्रदान करें:​​ऐप सभी छात्र आईडी सत्यापन​​को संभालता है और उनके  उपयोग को उनकी प्रोफ़ाइल से​
​जोड़ता है। यह साइबर अपराधों से संबंधित कानूनी परेशानियों से लाइब्रेरी मालिक को बचाता है, कानूनी अनुपालन और​
​सुरक्षा सुनिश्चित करता है।​

​●​ ​संचालन को सरल बनाएं:​​ऐप सीट आवंटन और भुगतानों से लेकर​​वित्तीय ट्रैकिंग और रखरखाव टिकटों तक सब कु छ​

​स्वचालित करता है, जिससे मालिक को दिन-प्रतिदिन की अराजकता का प्रबंधन करने के  बजाय अपने व्यवसाय को बढ़ाने​
​पर ध्यान कें द्रित करने की स्वतंत्रता मिलती है।​

​संक्षेप में, हम सिर्फ  सॉफ्टवेयर नहीं बेच रहे हैं; हम अधिक राजस्व, कम जोखिम और एक ऐसे व्यवसाय का वादा बेच रहे हैं जो​
​खुद चलता है।​



​लाइब्रेरी मालिक के  लिए पिच​

​(कल्पना करें  कि आप एक लाइब्रे री में खड़े हैं, सीधे मालिक से बात कर रहे हैं, हाथ मिलाने से शुरुआत करते हुए।)​

​नमस्ते, सर। मैं समझता हूँ कि आपने यहाँ एक बेहतरीन जगह बनाई है। सीखने की जगह, शांति की जगह। लेकिन मैं आपसे​
​पूछना चाहता हूँ, क्या यह आपके  लिए वास्तव में शांति की जगह है? क्या आप रात में यह जानकर अच्छी नींद लेते हैं कि आपकी​
​अनुपस्थिति में यहाँ क्या होता है?​

​आइए स्पष्ट रूप से बात करें। आपका व्यवसाय दो शक्तिशाली ताकतों पर चल रहा है:​​डर​​और​​लालच​​। हम दोनों को संबोधित​

​करना चाहते हैं।​

​खंड 1: वे छिपी हुई समस्याएं जो आप नहीं देखते​

​आप अपनी लाइब्रेरी को एक संपत्ति के  रूप में देखते हैं। लेकिन अभी, यह एक दायित्व भी है। आप हर दिन पैसा खो रहे हैं और​
​अपनी प्रतिष्ठा को जोखिम में डाल रहे हैं। आइए समस्याओं के  बारे में बात करें।​

​●​ ​अज्ञात का डर (कानूनी और प्रतिष्ठित जोखिम):​​आपकी सबसे​​बड़ी संपत्ति आपका वाई-फाई है, लेकिन यह आपका​
​सबसे बड़ा जोखिम भी है। भारतीय कानून के  तहत, यदि आपके  आईपी पते से कोई साइबर अपराध होता है—चाहे वह​
​ऑनलाइन धोखाधड़ी हो, पहचान की चोरी हो, या इससे भी बुरा—पुलिस छात्र के  दरवाजे पर दस्तक नहीं देगी। वे​​आपके ​
​दरवाजे पर आएंगे। छात्र सत्यापन और उपयोग लॉग के  लिए एक प्रणाली के  बिना, आपके  पास यह साबित करने का कोई​
​तरीका नहीं है कि आपके  नेटवर्क  का उपयोग किसने और कब किया। आपका नाम, आपकी प्रतिष्ठा और आपके  व्यवसाय​

​का भविष्य दांव पर है।​

​●​ ​नियंत्रण खोने का डर (परिचालन संबंधी अराजकता):​​आपका​​अपने व्यवसाय पर अच्छा नियंत्रण है, लेकिन आपके  दिन​

​का कितना समय मैन्युअल काम में बर्बाद होता है?​

​○​ ​समय का दुरुपयोग:​​एक छात्र 4 घंटे के  लिए भुगतान करता​​है लेकिन 6 घंटे बैठता है। आप हर बार पैसे खो देते​
​हैं। लगातार निगरानी के  बिना आप इसे कै से ट्रैक करते हैं?​

​○​ ​सत्यापन का सिरदर्द:​​एक नया छात्र जुड़ता है। आपको मैन्युअल​​रूप से उनकी आईडी एकत्र करनी होती है,​
​उसकी फोटोकॉपी करनी होती है और उसे फाइल करना होता है। यह प्रामाणिकता के  सत्यापन के  बिना एक​

​समय लेने वाली, असुरक्षित प्रक्रिया है।​

​○​ ​रखरखाव का चक्रव्यू ह:​​वाई-फाई बंद है, एसी काम नहीं​​कर रहा है, पीने का पानी फिर से नहीं भरा गया है।​
​आपके  छात्र निराश हैं, लेकिन आपके  पास शिकायतों या खर्चों को ट्रैक करने की कोई प्रणाली नहीं है, जिससे​
​लोगों को जवाबदेह ठहराना असंभव हो जाता है।​

​●​ ​छू टे हुए अवसर का लालच (खोया हुआ राजस्व):​​आप मेज पर​​पैसा छोड़ रहे हैं।​

​○​ ​प्रतीक्षा सूची का शून्य:​​आपकी लाइब्रेरी भरी हुई है।​​आप नए छात्रों और वॉक-इन्स को वापस भेज देते हैं।​
​आपको नहीं पता कि आपके  तीन भुगतानशुदा छात्र आज अनुपस्थित हैं। यह पैसा खो गया है।​

​○​ ​"अनावरणित" सीट:​​जब कोई सीट अप्रत्याशित रूप से खाली​​होती है, तो आपके  पास प्रतिस्थापन छात्र खोजने​
​और प्रति घंटे के  आधार पर उस खाली कु र्सी से राजस्व कमाने का कोई तरीका नहीं होता है।​



​खंड 2: हमारा प्रस्तावित समाधान​

​हमने एक एकल, शक्तिशाली ऐप बनाया है जो इन सभी डर और निराशाओं को लाभ और मानसिक शांति के  अवसरों में बदल देता​
​है। हमारा ऐप आपकी सेल्फ-स्टडी लाइब्रेरी के  लिए एक पूर्ण प्रबंधन प्रणाली है।​

​●​ ​डिजिटल पहचान और कानूनी अनुपालन:​​हमारा ऐप एक सुरक्षित,​​डिजिटल ऑनबोर्डिंग प्रणाली प्रदान करता है। नए छात्र​

​अपनी आईडी अपलोड करते हैं, जिसे तुरंत सत्यापित किया जाता है। वे एक घोषणा पर डिजिटल रूप से हस्ताक्षर करते​
​हैं कि वे आपके  संसाधनों का दुरुपयोग नहीं करेंगे। उनके  उपयोग को उनकी प्रोफ़ाइल के  खिलाफ लॉग किया जाता है,​
​जिससे आपको अपनी मानसिक शांति के  लिए एक पूर्ण, कानूनी रूप से सही रिकॉर्ड मिलता है।​

​●​ ​डायनामिक आवंटन प्रणाली:​​ऐप सभी सीट आवंटन को संभालता​​है। छात्र महीने के  लिए अपने स्लॉट बुक कर सकते हैं।​
​हमारी स्मार्ट उपस्थिति सुविधा उनके  चेक-इन और चेक-आउट को ट्रैक करती है। यदि कोई छात्र अनुपस्थित है, तो सीट​
​स्वचालित रूप से वॉक-इन या प्रतीक्षा सूची में छात्र के  लिए उपलब्ध करा दी जाती है।​

​●​ ​राजस्व बूस्टर:​​ऐप दो शक्तिशाली सुविधाएँ पेश करता है:​

​○​ ​प्रतीक्षा सूची:​​जब आपकी लाइब्रेरी भर जाती है, तो ऐप​​स्वचालित रूप से नई पूछताछ को प्रतीक्षा सूची में​
​नामांकित करता है।​

​○​ ​स्पॉट बुकिं ग:​​जब कोई सीट उपलब्ध हो जाती है, तो ऐप​​तुरंत प्रतीक्षा सूची में छात्रों को सूचित करता है। वे​
​खाली सीट को लचीले, प्रति घंटा के  आधार पर बुक कर सकते हैं। आप हर एक सीट, हर एक घंटे से पैसा कमाते​
​हैं।​

​●​ ​व्यापक प्रबंधन:​​ऐप में यह भी शामिल है:​

​○​ ​वित्त ट्रैकिं ग:​​एक सरल डैशबोर्ड आपको वास्तविक समय​​की आय बनाम खर्च दिखाता है। आप बिना किसी​
​अतिरिक्त प्रयास के  अपना सटीक लाभ देख सकते हैं।​

​○​ ​रखरखाव टिकटिंग:​​छात्र "एसी काम नहीं कर रहा है" जैसी​​समस्याओं को लॉग कर सकते हैं, और आप स्थिति​

​और संबंधित खर्चों को ट्रैक कर सकते हैं।​

​खंड 3: यह आपके  व्यवसाय में कै से मदद करेगा​

​आइए इसके  मूल पर आते हैं: यह ऐप आपको अधिक पैसा कमाने और कम चिंता करने में कै से मदद करेगा?​

​●​ ​हमारे शुल्क से कम से कम 4 गुना अधिक राजस्व बढ़ाएँ:​​हमारा शोध बताता है कि एक अके ली खाली सीट, जब प्रभावी​
​ढंग से मुद्रीकृ त की जाती है, तो एक पूरे महीने के  लिए हमारे शुल्क को कवर करने के  लिए पर्याप्त राजस्व उत्पन्न कर​
​सकती है। कल्पना कीजिए, यदि आपके  पास रोजाना ऐसे दो या तीन उदाहरण हैं, तो ऐप आसानी से हमारे मासिक शुल्क​

​का​​कम से कम 4 गुना​​राजस्व उत्पन्न कर सकता है, जो आपके ​​छिपे हुए नुकसान को लगातार वास्तविक लाभ में बदल​

​देगा।​

​●​ ​उदाहरण:​​"आइए इसे सीधे शब्दों में कहें: यदि हमारा ऐप​​आपको हर दिन कु छ घंटों के  लिए एक पहले से खाली सीट​
​भरने में मदद करता है, तो वह अके ले अक्सर हमारी सेवा शुल्क को कवर कर सकता है। कोई भी अतिरिक्त बुकिंग, या​
​आपको मिलने वाली बढ़ी हुई दक्षता और सुरक्षा, सीधे आपकी जेब में जाती है। आप सिर्फ  सॉफ्टवेयर नहीं खरीद रहे हैं;​



​आप अपनी लाइब्रेरी के  लिए एक स्मार्ट, अधिक लाभदायक भविष्य में निवेश कर रहे हैं।"​

​●​ ​मानसिक शांति और कानूनी सुरक्षा:​​आपके  पास हर उस व्यक्ति​​का एक सत्यापन योग्य, कानूनी रूप से शिकायत वाला​
​रिकॉर्ड होगा जो आपके  वाई-फाई का उपयोग करता है। छात्र की ऑनलाइन गतिविधि के  कारण पुलिस पूछताछ या​
​कानूनी परेशानी का कोई और डर नहीं।​

​●​ ​कु ल नियंत्रण और शून्य प्रयास:​​आपके  पास अपने फोन से​​अपनी लाइब्रेरी पर पूर्ण, वास्तविक समय का नियंत्रण होगा।​
​कोई और मैन्युअल रजिस्टर नहीं, सीटों पर कोई और लड़ाई नहीं, और कोई और असत्यापित किरायेदार नहीं।​

​●​ ​लाभ के  लिए अपने तरीके  को स्वचालित करें:​​अब आप अपने​​व्यवसाय को बढ़ाने पर ध्यान कें द्रित कर सकते हैं, उसका​
​प्रबंधन करने पर नहीं। हमारा ऐप आपके  लिए कठिन काम करता है, यह सुनिश्चित​


